“ Mentimeter

DE TOEKOMST VAN PURE ONDERNEMERS

> Het/jouw belang van netwerken

> In hoeverre komt PURE tegemoet aan de/jouw verwachtingen
> Waarvoor zou meer aandacht mogen zijn

> Welke items uit het verleden zou je graag terug zien

> Welke nieuwe items zou je graag willen zien



\Waarom vind jij netwerken belangrijk? Ik vind
netwerken belangrijk omdat ik:

“ Mentimeter

de mening van een ander (buiten mijn eigen
15t branche) wil horen
af en toe graag wil bijkletsen (omdat ik geen
2nd directe collega’s heb)

vraagbaak voor mijn eigen netwerk

4th _ bvollekomlmabl

is in ondernemersland / in de regio

6th — kennis i pcioen kennisleing)
7th _ nieuwe klanten (omzet) wil binnenhalen

mijn vaardigheden als ondernemer wil
Bt verbeteren

(actief) op zoek ben naar samenwerking |
gth Samenwerken

10th _ op die manier ‘gratis’ advies krijg



“ Mentimeter

In hoeverre komt PURE tegemoet aan je
verwachtingen, op het gebied van

nieuwe klanten (omzet) binnenhilen

kennis opdoen (kennisdeling)

kennis wil opdoen (passief)

A b i —

(actief) op zoek ben naar samenwerking | Samenwerken
19

af en toe graag wil bijkletsen (omdat ik geen directe collegd's hebl

de mening van een ander (buiten mijn eigen brﬂnchﬁ)&wil horen
; e -— S . gﬁ-l?

op die manier gratis’ advies krijgen
m

mijn vaardigheden als ondernemer wil verbeteren

ﬂ

daarmee van toegevoegde waarde ben als vraagbaak voor mijn eigen netwerk

een bredere kijk wil krijgen op wat er gmﬂgge is in ondernemersland / in de regio




“ Mentimeter

\Waarvoor zou meer aandacht mogen zijn?

mijn vaardigheden als ondernemer wil
2nd | -
een bredere kijk wil krijgen op wat er gaande
3rd is in ondernemersland
4th
5th
6th

7th

(actief) op zoek ben naar samenwerking |
Bth Samenwerken

kennis wil opdoen (passief)

de mening van een ander (buiten mijn eigen
branche) wil horen

nieuwe klanten (omzet) wil binnenhalen

wil weten wat zich in de regio afspeelt

af en toe graag wil bijkletsen (omdat ik geen
directe collega’s heb)

9th

daarmee van toegevoegde waarde ben als
10th vraagbaak voor mijn eigen netwerk

op die manier ‘gratis’ advies krijg

1th




\Welke items uit het verleden zou je graag terug zien? “™ ™~
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Presentatie door een van de leden @
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\\Welke nieuwe ideeén heb jij? Bi—

waardensoel
1 presentatie elke 2 jaar metaprogrammas
bij elkaar op locatie competentiespel

jaarplandelen  kleine groepjes

presentatie vakkennis

architectuur 10 minuten presentatie

presenteer je eigen bedri
verplicht ideeen aandrage

kernkwadraten

marketing



